FINANSE DLA JEZYKOWCA 2.0

W trakcie naszej podrézy po Swiecie finansow,
przeprowadzimy Cie przez wszystkie niezbedne |

aspekty zarzqdzania finansami w szkole jezykowej.
Niezaleznie od tego, czy dopiero zaczynasz swojq IllEZEbY‘{'E:?ggA_'

przygode z witasnym biznesem, czy tez prowadzisz w

szkote od lat, nasz kurs dostarczy Ci praktycznych @ EnEwimn
narzedzi i wiedzy, ktére pomogqg Ci efektywnie ’z@

zarzqgdzaé swoimi finansami.

PROGRAM KURSU ONLINE:

SESJA1
Rozliczenia i wptywy

Rozliczenia dla lektorow:
o Stawki za zajecia 60/45/30 minut
o Alternatywa: stawka za zajecia
Wptywy od kursantow:
o Rozliczenia miesieczne
o Systemy ratalne
Koszty utrzymania szkoty:
o Tabelka Excel (dostarczona jako prezent)
o Instrukcja obstugi tabelki
Wydatki marketingowe:
o Budzetowanie i planowanie

SESJA 2
Rentownos¢ szkoty

Kiedy grupa zarabia:
o Analiza progu rentownosci

Co zrobi¢ z grupami ponizej rentownosci:
o Strategie i rozwigzania

Zasada Pareto w twojej szkole:
o Jak zastosowaé zasade 80/20

SESJA 3
Pensja wtasciciela
Jak wyptacac sobie pienigdze:
o R6zne formy wynagrodzenia
Na ile wyceni¢ swojqg prace:
o Analiza wartosci rynkowej i pracy witasciciela
lle masz etatow w swojej szkole:
o Struktura zatrudnienia i obowigzkdéw
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SESJA 4
Cenniki, rabaty, promocje

Jak ustalac¢ cennik:
o Metodologia i analiza rynku
Rabaty:
o Rodzaje i strategie
Pakiety:
o Tworzenie i promocja
Dodatkowa wartosc dla twojego klienta:
o Jak zwigkszy¢ atrakcyjnos¢ oferty

SESJA S
Koszt lektora
Umowy:
o UOP (umowa o prace)
o UZ (umowa zlecenie)
o B2B (biznes to biznes)
Inkubatory przedsigbiorczosci:
o Korzysci i zastosowanie

SESJA 6

Sekretariat

Koszty pracownika:

o Wynagrodzenie i inne Swiadczenia
Koszty ogoine:

o Utrzymanie biura i inne wydatki

SESJA 7
Grupa czy indywidualne - jak to rozegraé

Odpowiednia komunikacja z klientem:
o Jak prezentowac oferty

Nastawienie i wynagrodzenie lektorow:
o Motywacja i struktura wynagrodzen

Odrabianie/odwotywanie zajeé:
o Polityka i procedury

SESJA 8
Jak nie zbankrutowaé w wakacje?
Sposoby na dodatkowy przychéd w wakacje:
o Kursy letnie, warsztaty

Jak odtozy¢ pienigdze w , ttustych” miesigcach:
o Planowanie finansowe
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SESJA9
Jaka forma prowadzenia firmy?

JDG (jednoosobowa dziatalno$é gospodarcza):
o Zalety i wady

Spotkazo.o.:
o Zalety i wady

Inkubator:
o Zalety i wady

spétka cywilna/jawna:
o Zalety i wady

SESJA10
Formy opodatkowania w branzy jezykowej

Ryczatt:

o Zasady i stawki
Skala podatkowa:

o Zasady i stawki
Podatek liniowy:

o Zasady i stawki

SESJAT
Legenda nowej siedziby
Jak policzy¢ czy cie staé:
o Analiza kosztéw i dochodow

Co musisz wiedziec¢ przed:
o Wskazdéwki i porady

SESJA 12

Proces sprzedazy w szkole jezykowej: jak skutecznie
sprzedawaé kursy w szkole jezykowej?

SESJA13

Niskobudzetowe sposoby pozyskiwania klientow:
Jak zdoby¢ klientow bez wydawania majgtku na agencje marketingowg?

SESJA BONUSOWA
Nieoczywiste zrodia zarabiania w szkole jezykowej

Warsztaty z kodowania i programowania
Potkolonie - kompleksowa organizacija
Kreatywne zajecia pozajezykowe
(Nie)oczywiste pomysty na wakacje
Nocowanka
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MOJA SZKOtA ZARABIA

To kurs dla wszystkich wiasciciele matych szkét, (JIDVEIA
ktorzy chcg byé wiascicielami duzych szkét.

Po kursie: Zaplanujesz i zbudujesz zarabiajgcy biznes. Nﬁgﬂﬁé
Bedziesz sprawnie zarzqdzacé finansami Sehretariat

ktidry spraedaje

i ksiegowoscig w Twojej szkole. Najwazniejsze
aspekty prowadzenia szkoty nie bedq juz dla Ciebie
tajemnica.

PROGRAM KURSU ONLINE:

MODUL |

Odwaga do zarabiania wigcej. Gdzie szuka¢ jej zrodet?
Jak zmieniaé swojg szkote, zeby naprawde jg zmienic?

W tym module, sktadajgcym sie z 4 lekciji, opowiem Ci jok wyj$€ ze swojej strefy
komfortu oraz powiem Ci jak rozbudzi¢ w sobie odwage do zarabiania, gdzie
szukac¢ zrédet jej braku i jakie Ewiczenia wykona€, by pomoc sobie odwazniej
podejs¢ do zmian, nowosci, innowacji i klientow.

Lekcjal
Czym jest wtascicielska odwaga (takze do zarabiania)?
Lekcja 2
Co blokuje mojq wtascicielskq odwage (takze do zarabiania)?
Lekcja 3
Informacja zwrotna jako akt wtasScicielskiej odwagi, dzigki ktdremu masz szanse
zarabia¢ wiece).
Lekcja 4
Odwaga buduje sie w dziataniu.
Bonus: Kwestionariusz: czy jestem gotowy na zmiane?

MODUL I
Personal branding nauczyciela i wtasciciela.

Jak Swiadomie kreowaé, promowac i pielegnowaé swojq osobistg marke,
jak prowadzi¢ komunikacje, opartg na misji zyciowej i kluczowych warto$ciach
oraz jak zbudowa¢ z tego odpowiedniq strategig, przy znajomosci pewnych
regut marketingowych i biznesowych.

Lekcjal

Czy dlaczego warto dba¢ o marke osobistq wtasciciela i marke szkoty?
Lekcja 2

Jak by¢ rozpoznawanym jako ekspert w swojej branzy.
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MODUL I
Nieoczywiste zrodta zarabiania w szkole jezykowej.

Lekcja 1
Warsztaty z Kodowania i Programowania
Lekcja 2
Potkolonie- kompleksowa organizacja
Lekcja 3
Kreatywne zajecia pozajezykowe
Lekcja 4
(Nie)oczywiste Pomysty na wakacje
Lekcja 5
Nocowanka
MODUL BONUSOWY
~Na szczycie zawsze znajdzie si¢ miejsce” — wspieraj sprzedaz.
Lekcjal
Co to sqg egzaminy Cambridge English Qualifications i test IELTS?
Lekcja 2

Jak moge wprowadzi¢ certyfikaty jezykowe do oferty mojej szkoty przy wsparciu
British Council?
Lekcja 3
Jak program Addvantage Member Scheme pomoze mi zwigkszy¢ zyski?
Lekcja 4
Rozmowa z partnerem: Jak wspdtpraca z British Council przetozy sig¢ na wzrost
ilosci kursantéw w Waszej szkole.
Lekcja 5
Rozmowa z partnerem: Co zyskata moja szkota na wspotpracy z British Council.
Lekcja 6
Jak przygotowac lekcje z bezptatnych materiatdw od British Council? — Piotr
Pluskota
Lekcja 7
Jak pokazac¢ rodzicom, ze certyfikaty jezykowe to dobra inwestycja?
Lekcja 8
Jak zbudowaé baze kandydatdw, ktérzy bedg do mnie wracac?

LEKCJE BONUSOWE OD WYDAWNICTWA PEARSON

Odcinek 1
Miedzynarodowe certyfikaty w mojej szkole.
Odcinek 2
Czy na certyfikatach jezykowych mozna zarabiac?
Odcinek 3
.Kompletna edukacja = kompletna szkota, czyli jak prowadzi¢ kursanta

do sukcesu z Pearson Connected English Learning Programme”.
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LEKCJE BONUSOWE OD PEOPLECERT

Odcinek 1
Wprowadzenie: LanguageCert i rola partnera w dystrybuciji egzaminéw online.
Odcinek 2
Rejestracja i przygotowanie kandydata do egzaminu online.
Odcinek 3
Rodzaje egzamindéw LanguageCert i formy certyfikatow.
Odcinek 4
Modele wspbtpracy z LanguageCert oraz kursy przygotowujgce Lynko
Academy.

MODUL IV

Promocja szkoty w sieci.

Lekcjal
Rola spotecznoSci w branzy edukacyjnej, czyli co robi¢, aby dziatania
na Facebooku i Instagramie naprawde miaty sens.
Lekcja 2
Czy musisz mie€ swoje www? Narzedzia, ktére stworzg www za free.
Lekcja 3
Landing pages, czyli strony Igdowania — dlaczego to takie wazne?
Lekcja 4
Dlaczego warto pisac bloga?
Lekcja 5
Webinaria i FB LIVE dla klientéw i dla przyciggnigcia klientéw.
Lekcja 6
E-mail marketing w praktyce — to tatwiejsze niz Ci sie wydaje i wazniejsze niz
myslisz!
Bonus: Lista narzedzi do email marketingu, ktére musisz znac!

MODUL V
Marketing w szkole jezykowe;j.

Lekcjal
Ulotka i plakat — jako$¢€ wykonania i tre$€: tu méwiqg nie tylko stowa. Gdzie warto
je zostawi€ lub rozwiesi¢ i kiedy dziatajg? Jak sprawdzi¢ efektywnos§¢ ulotki i
plakatu?

Lekcja 2
Marketing wewnetrzny — przypominajki na lodéwke, maile wewnetrzne, smsy z
przypomnieniem o ptatnoSciach, habittrackery — wszystko moze brzmieé
przyjaznie, ciekawie, tak, ze chce sie o tym opowiedzieé (poleci¢) znajomemu.

Lekcja 3
Wydarzenia: Dni Miast, pikniki i festyny: co§ wigcej niz stoisko z ulotkami. Jak sig
wyrdzni€ i przyciggnqé przechadzajgcych sie tubylcéw. Organizacja seanséw
filmowych, wieczordw dyskusyjnych | spotkan z ciekawymi ludzmi — dlaczego
warto i jak to zorganizowac?
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Lekcja 4
Dni otwarte - jak organizowa€, aby przyciggnqQ¢ nowych ludzi do szkoty?
Czy te drzwi sq faktycznie otwarte — na oSciez? Jak zacheci¢ do wejscia,
a nie czeka¢ przy biurku az klienci sami przyjdg?

Lekcja 5
Jak wykorzysta¢ typowe okazje catoroczne — nie tylko wrzesieh w mamy
kalendarzu!

Lekcja 6
Pétkolonie/ zajecia wakacyjne dla ,obcych”.

Lekcja 7
Jakie akcje marketingowe w szkole jezykowej sq state i nigdy sie nie kohczg?

Lekcja 8
Rozdawnictwo gadzetdw — kiedy to sie optaca, a kiedy wyrzucamy pienigdze
w btoto.

MODUL VI
Sprzedaz w szkole jezykowej.

Lekcjal
Marketing relacji i aktywizacja bytych kursantéw.

Lekcja 2

Strategia cenowa czyli jak rozmawia¢ z klientem, aby cena nie byta
najwazniejsza.

Lekcja 3
Kto tak naprawde sprzedaje: Metodyk Sprzedawca, Lektor Sprzedawca, Pani
sekretarka sprzedawca.

Lekcja 4
Skuteczna Procedura Sprzedazowa.

MODUL VII

Rok w szkole jezykowej, procesy, ktore przyniosq Ci pienigdze.

Lekcjal
Kalendarz cyklu sprzedazowego w szkole.
Lekcja 2
Procedury metodyczne, ktére wspierajq sprzedaz.

MODUL VIII
Finanse i ksiggowos§¢ w szkole jezykowej.

Lekcja 1
Jak tworzy¢€ budzet w szkole jezykowej?
Lekcja 2
Jak wyliczy€ rentownoS§¢ grup? Jakich decyzji unika¢? Na co sie nie
decydowac? Jakich bteddw unikac?
Lekcja 3
Koszty, o ktérych musisz pamigtaé, w tym tak! pensja wiasciciela.
Lekcja 4
Gdzie szuka€ oszczednosci w szkole jezykowej?
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MODUL IX
Jak pozyskaé i utrzymac¢ klienta firmowego.

Lekcja 1
Czym sie charakteryzuje klient firmowy?
Lekcja 2
Gdzie i jak szuka€ klienta firmowego?
Lekcja 3
Jak odpowiada€ na zapytanie ofertowe?
Lekcja 4
Jak prowadzi€ rozmowe sprzedazowq z klientem, ktéry chce organizowa¢ w
swojej firmie kursy jezykowe?
Lekcja 5
Gtowne zasady prowadzenia kurséw firmowych.

MODUL X
A moze licencja?

Lekcjal
Na czym polega licencja Teddy Eddie?
Lekcja 2
Jak wyglqgda wspbtpraca z Edu Bears? Poznaj naszych ekspertow.
Lekcja 3
Edu Bears oczami szkét jezykowych, czyli co o nas mdwiq nasi licencjobiorcy.

MODUL XI
A moze franczyza?

Lekcjal
Wywiad Ani Poptawskiej z Tonig Bochihskg - wspédtwiascicielkg Early Stage
szkoty jezyka angielskiego dla dzieci i mtodziezy.

Lekcja 2
Wspbtpraca franczyzowa z Early Stage pod lupq.

Lekcja 3
Success Stories - poznaj historie oséb prowadzgcych z zadowoleniem swoje
szkoty Early Stage.

MODUL XII
A moze szkota wytgcznie ONLINE?

Lekcjal
A moze szkota online?
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LEKCJE BONUSOWE OD WYDAWNICTWA PEARSON

Odcinek 1
Pearson English Connect — Poznaj nowoczesne rozwigzanie do prowadzenia
zajec online.

Odcinek 2
Benchmark test — jak budowac¢ lojalnoS¢ ucznidw pokazujgc im postepy
W nauce?
MODUL XIIi
Wywiady

Natalia Tengowska - Szkota Jezykowa “Poliglota”

Anna Mazurek - Szkota Jezykowa “Germania”

Arek Mikrut - Szkota Jezyka Angielskiego “Co ludzie powiedzq”
Katarzyna Synder-Tamborska - Szkota Jezykdédw Obcych “Z uSmiechem
w Swiat”

Katarzyna Bankowska - Szkota Jezykowa “Synonim”

Marta Szymczak - Szkota Jezykowa “English Splash”

MODUL XIV
Sekretariat, ktory sprzedaje.

Kazda lekcja jest zaprojektowana tak, aby przekazywaé praktyczng wiedze
i umiejetnosci, ktére mogq by€& natychmiastowo wykorzystane w codziennej
pracy sekretariatu, przynoszqc korzysci zaréwno dla szkoty, jak i jej klientow.

Lekcja 1 - Wprowadzenie
e Przedstawienie  kluczowych zagadnien  poruszanych ~w  module
szkoleniowym.
e Zrozumienie roli sekretariatu w budowaniu efektywnych relacji z klientami
i lektorami.
e Motywacja do doskonalenia umiejetnosci zarzgdzania sekretariatem w celu
zwigkszenia satysfakcji klientdw i efektywnosci pracy.
Lekcja 2 - Relacje z klientami (rodzic i uczen)
e Zadania sekretariatu w budowaniu pozytywnych relacji z klientami:
zapewnienie  klarownej komunikacji, informowanie o postepach
i problemach.
e KorzySci ptyngce z utrzymywania regularnego kontaktu z rodzicami
i uczniami: zwiekszenie zaufania, zrozumienie ich potrzeb i oczekiwan.
Lekcja 3 - (Nie)oczywiste zadania sekretariatu
e R6znorodno$¢ zadan sekretariatu: od dopetniania grup po opieke
nad dzie€mi i dziatania na Instagramie.
e Korzysci wynikajgce z wykonywania tych zadan: zwigkszenie atrakcyjnosci
szkoty, budowanie wigzi z uczniami i rodzicami, promowanie szkoty
w mediach spotecznoSciowych.
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Lekcja 4 - Komunikacja z lektorem

e Kluczowe zadania sekretariatu w komunikacji z lektorem: koordynacja
onboardingu, przekazywanie informacji o nieobecnos$ciach, organizacja
przektadania zajec.

e KorzysSci wynikajgce z efektywnej komunikacji z lektorem: zapewnienie
ptynnego przebiegu zaje¢, zminimalizowanie problemdw zwigzanych z
organizacjq lekciji.

Lekcja 5 — Marketing z perspektywy sekretariatu

e Rola sekretariatu w promocji szkoty: prowadzenie social media, tworzenie
plakatéw promocyjnych, sprzedaz zaje¢ dodatkowych.

e Korzysci wynikajqce z zaangazowania sekretariatu w marketing: zwigkszenie
widocznoSci i atrakcyjnos$ci szkoty, przyciggniecie nowych klientow.

Lekcja 6 — Budowanie oferty szkoty

e Zadania sekretariatu w budowaniu oferty szkoty: analiza potrzeb klientéw,
tworzenie oferty zaje¢ dodatkowych.

e KorzysSci wynikajgce z dopasowywania oferty do oczekiwan klientéw:
zwigkszenie zainteresowania szkotq, zadowolenie klientéw z proponowanych
ustug.

Lekcja 7 — Catoroczny kalendarz zajeé sekretariatu

e Przygotowanie kalendarza zaje¢ na caty rok: planowanie miesigc po
miesigcu, uwzglednienie roznorodnych wydarzen i aktywnosci.

e Korzysci wynikajgce z prowadzenia spdjnego kalendarza zajeé: zapewnienie
statej oferty dla klientdw, utrzymanie statego kontaktu i zaangazowania
ucznidw przez caty rok.
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EDUBIZNES: OD PASJI DO PIENIEDZY

To kompleksowy kurs online, ktéry przeprowadzi
Cie krok po kroku przez proces przeksztatcania
swojej pasji do nauczania w prosperujgcy biznes
jezykowy. Nauczysz sie, jok budowaé atrakcyjng

edunation

oferte, tworzy€ wartosciowe tresci, a takze prowadzi¢ EduBlzp_es: -
efektywne webinary i kursy online. Dodatkowo, Od Pas)l do Fienigdzy
zdobedziesz wiedze na temat zarzqgdzania szkotq = Jak Przekszialcic Nauczanie

. . A P w Dochodowy Biznes Jezykowy
jezykowg - od dbania o klientdw, przez

utrzymywanie ich lojalnosci, az po tworzenie oferty,
ktéra naprawde wyrdznia Twojg szkote na rynku.

PROGRAM KURSU ONLINE:

SESJAI1
Luiza Wéjtowicz- Waga
Od szkotki do szkoty jezykowej.
Jak prowadzic biznes, a nie , korki".

Wskazoéwki dotyczgce budowania wizerunku marki, ktoéry przyciggnie nowych
klientow i buduje zaufanie.

SESJA 2
Marta Szymanska-Baran
Jak stworzyc¢ dobrg oferte?

SESJA 3
Marta Szymanska-Baran

Umiejetnosci sprzedazowe dla wiascicieli
biznesow edukacyjnych.

Rozwinigcie umiejetnosci sprzedazowych niezbednych do skutecznego
promowania i sprzedazy ustug i produktéw edukacyjnych.
Skuteczne techniki i strategie sprzedazowe.

SESJA 4
Anna Poptawska
Twoja spotecznos¢: najpierw jg zbuduij!

Techniki angazowania klientéw (np. uczniéw, rodzicéw, nauczycieli) w zycie

spotecznosSci Twojego edubiznesu.
Strategie budowania spotecznosci.
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SESJA S5
Anna Mazurek

Content is king!
Twoje tresci majg byé wartosciowe!

Wskazdébwki dotyczgce tworzenia wartoSciowych treSci, ktére zachecq
uczestnikdw do aktywnego uczestnictwa w tym, co tworzysz.

SESJA 6
Anna Poptawska

Pomysty na produkty online, ktoére bedqg
sprzedawaty sie¢ w Twoim edubiznesie.

Ciekawe pomysty na nowosci od osdb, ktére doktadnie tym sie nieustannie
zajmuja.

SESJA 7
Luiza Wojtowicz-Waga
Jak tworzy sie produkty i ustugi z perspektywy
potrzeb klienta a nie wiasnych?

Poznasz proces design thinking.
Zobaczysz, dlaczego tworzenie dla innych a nie dla siebie jest duzo lepszym
rozwigzaniem.

SESJA 8
Anna Mazurek

Budowanie silnej marki osobistej
jako nauczyciel jezykéw obcych.

Informacje, dlaczego budowanie silnej marki osobiste] jest kluczowe dla
sukcesu jako nauczyciel jezykéw obcych online.

Skuteczne strategie budowania marki osobistej i promocji swoich ustug
edukacyjnych online.

SESJA9
Anna Poptawska
Promocja i reklama edubiznesu.

Poznasz réznorodne strategie promociji i reklamy, ktére pomogq Ci zwiekszy¢
widocznoS¢ i przyciqgng€ nowych klientdw do Twojego edubiznesu.

Praktyczne wskazowki dotyczgce skutecznego wykorzystania narzedzi
reklamowych i promocyjnych w erze cyfrowe;.
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SESJA10
Anna Poptawska
Skqd sie biorqg klienci?

Nauczysz sige skutecznych strategii pozyskiwania klientdw online i
generowania leaddéw, ktbére przeksztatcajq sie w sprzedaz.
Praktyczne wskazédwki dotyczgce budowania treSci i kampanii
marketingowych, ktére zwigkszajq konwersje leaddw na klientéw.

SESJATI

Anna Mazurek
Projektowanie kursu online od podstaw, uwzgledniajgc
najnowsze trendy edukacyjne i preferencje uczniow.

Wskazdéwki dotyczgce najlepszych praktyk i strategii tworzenia kurséw online,
ktére przyciggng uwage i zaangazujg ucznidéw.

Projektowanie kurséw online od zera: od koncepcji po wdrozenie.

Kursy online od samego poczqtku, od okreslenia koncepciji.

Praktyczne wskazéwki dotyczgce planowania, projektowania treSci i oceny
efektynosci kurséw online.

SESJA 12

Anna Mazurek
Narzedzia i platformy do tworzenia kursow online.

Informacje o réznych narzedziach i platformach do tworzenia kurséw online.
Odkryj, ktére z nich najlepiej odpowiadajg Twoim potrzebom.

SESJA13
Anna Poptawska
Prowadzenie webinaréw online, ktore sprzedajq.

Techniki prowadzenia efektywnych ses;ji online.

Skuteczne techniki prowadzenia webinaréw online, ktére zachecq
uczestnikbw do aktywnego udziatu i interakciji.

Wskazdéwki dotyczgce planowania, organizacji i prowadzenia efektywnych
webinardbw online, ktére dostarczg wartosciowq wiedze i doswiadczenia
uczestnikom.

SESJA 14

Anna Mazurek
Twoje dobre konto na Instagramie.

Wsparcie dla nauczycieli w procesie tworzenia konta na Instagramie, ktore

sprzedaje.
Btedy, ktérych nie powinno sig popetniac.
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SESJA15
Anna Mazurek
Najczestsze biedy w prowadzeniu edubiznesu online.

Analizy przypadkéw i strategie naprawcze.
Najczestsze btedy w prowadzeniu biznesu online — jak unika¢ ich oraz jak
radzi¢ sobie z ich skutkami.
Praktyczne strategie naprawczei wskazéwki dotyczgce rozwigzywania
problemdéw w prowadzeniu biznesu online.

SESJA 16

Anna Mazurek
Subskrypcja — nowy model na zarabianie w szkole jezykowej.

Nauczysz sig, jak wprowadzi¢ subskrypcje jaoko dodatek do kursu, oferujgc
uczniom bonusowe tresci, webinary, czy grupy wsparcia.

Zdobedziesz wiedze na temat strategii utrzymania klientdw oraz zwigkszania
zaangazowania ucznidw poprzez regularne aktualizacje.

Kurs pomoze Ci stworzy¢é wartoSciowy pakiet, ktoéry przyniesie state,
dodatkowe przychody.

SESJA 17

Bartosz HorajeckKi
Workation dla poczgtkujgcych.

Dowiesz sig jak zorganizowaé pierwszy wyjazd tgczqcy nauczanie zdalne
z podrézowaniem.

Pokonasz swoje obawy, wyposazymy Cige w niezbedne narzedzia i
wskazowki, tak aby$ przerwy miedzy zajeciami spedzat/a na plazy.

Nauczysz sie jak nie wydaé€ na to fortuny, jakie miejsca sq najlepsze na
workation i jak zabezpieczy¢ sobie stabilny dostgp do internetu.

SESJA 18

Sandra Matecka-Szymaniak
Jak stworzy¢ i zarabiac sprzedajgc ebooki?

Nauczysz sie, jak krok po kroku zaprojektowaé, napisa€ i opublikowaé
wiasnego ebooka.

Dowiesz sig, jak skutecznie promowaé swodj produkt oraz zwigkszaé jego
sprzedaz wykorzystujgc media spotecznoSciowe.
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SESJA 19
Ewa Ostarek

Jak przyciggngé nowych uczniow przez system polecen,
rekomendacji i wspotprac?

Dowiesz si¢ dlaczego system polecei moze bardzo dobrze zadziatac
i przynie$¢ Ci nowych klientdw bez wydawania $§rodkédw na reklamy oraz co
wzig€ pod uwage przy jego tworzeniu.

Przekonasz sie jaka jest moc rekomendaciji i jak je wykorzysta€ w szukaniu
nowych ucznidw.

Zobaczysz kilka pomystdow na stworzenie wspotprac, ktére nie tylko wesprg
Cig w poszukiwaniu nowych kursantéw, ale takze zapewniq bardziej
kompleksowq opieke nad nimi.

SESJA 20

Kinga Konopelko - Edulegal
Nawet nie wiesz, ze tamiesz prawo

Czy wiesz, ze codzienne decyzje, ktére podejmujesz joko wtasciciel szkoty
jezykowej, mogqg narusza¢ przepisy prawa? Czesto nieSwiadomie
wprowadzamy do umow i procedur zapisy, ktére wydajq sie standardowe, a w
rzeczywistoSci sq niezgodne z obowigzujgcymi przepisami.

Podczas tej sesji dowiesz sie o 10 najczestszych btedach, jakie popetniajg
wtasciciele i metodycy szkét jezykowych — od btednych zapisbw w umowach
po niewtasciwe praktyki dotyczgce praw ucznidow i pracownikdéw. Zidentyfikuj te
ryzykowne obszary i dowiedz sig, jak wprowadzi¢ zgodne z prawem rozwigzania,
aby unikng€ niepotrzebnych problemow prawnych i finansowych.

Zadbaj o bezpieczehstwo swojego biznesu i zapewnij spokdj swoim klientom
oraz pracownikom.

SESJA 2]

Kinga Konopelko - Edulegal
Sprzedajesz produkty online lub masz swoj sklep
internetowy? Tych btedoéw nie popetniaij!

Dowiesz sig, jakie kluczowe aspekty prawne musisz wzig¢ pod uwage,
prowadzqgc sprzedaz produktdw online, aby unikngé kosztownych btedéw.
Ekspert w dziedzinie prawa e-commerce omowi najczestsze problemy
zwigzane z prowadzeniem sklepdw internetowych, takie jak zgodno$¢
z regulacjami RODO, zasady tworzenia regulaominu sklepu, prawo
konsumenckie, polityka zwrotéw oraz obowiqzki informacyjne wobec klientow.

Dowiesz sig réwniez, jok unika¢ putapek prawnych, ktére mogqg wptynqc
na reputacje Twojej szkoty jezykowej i bezpiecznie rozwija¢ swdj edubiznes
online.
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LEGALNA SZKOtA JEZYKOWA:
PRAWO W PIGULCE

Jako witasciciel szkoty jezykowej z pewnosciq wiesz,
jok wazne jest fqczenie pasji do nauczania '
z odpowiedzialnosciq  biznesowq. Codzienne LEGALNA SZKOLA 35 . &
wyzwania prawne — od ochrony danych osobowych JEZYKOWA

po regulacje dotyczgce wspdtpracy z nauczycielami
- mogq by¢ jednak przyttaczajgce. Kurs ,Legalna
Szkota Jezykowa: Prawo w pigutce” zostat stworzony
specjalnie dla osbéb takich jak Ty. Wyjasniamy
zawitoSci przepisow w prosty, praktyczny sposob,
abys mogta rozwijaé swojqg szkote w zgodzie
z prawem, unikajgc kosztownych btedéw.

KURS ONLINE

PRAWO W PIGULCE

Rejestruje sig teraz

§ PROGRAM KURSU ONLINE:

1. Czy moge publikowa¢ wizerunek ucznidw na social mediach? O co
zadbag, aby to byto legalne?

2. Czy zgode na wykorzystanie wizerunku mozna wpisa¢ w gtéwng
umowe z klientem?

3. Zgoda rodzica a wizerunek dziecka - jak uzyska€ i przechowywac
zgode?

4. Jakie sq obowiqzki wynikajgce z ustawy Kamilka w kontekScie
prowadzenia szkoty jezykowe;j?

5. Jak sobie radzi¢ z nieptacqgcymi klientami?

6. Czy moge nalicza¢ odsetki za opdznienia w ptatnosciach od rodzicow
uczniéw?

7. Kiedy moge odmowic kontynuacji zaje€ z uczniem z powodu zalegtoSci
finansowych?

8. Co powinna zawiera¢ polityka prywatnosci szkoty jezykowej?

9. Czy szkota jezykowa powinna posiadac Polityke prywatnosci? Jakie
najwazniejsze elementy powinna zawierac?

10. Czy moge prowadzi€ monitoring wizyjny w szkole? Jakie sg
ograniczenia?

11. Jakie sqg prawa rodzicow dotyczqce wglgdu w postepy dziecka w
nauce?

12. Czy moge nalicza¢ odsetki za opbdznienia w ptatnosciach od rodzicow
uczniow?

13. Czy umowa ustna z klientem jest wigzgca? Jak zabezpieczy€ sie przed
problemami?

14. Kiedy moge rozwigzaé umowe z klientem z powodu braku
wspotpracy?
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15. Jakie sg zasady odpowiedzialnosci cywilnej nauczycieli w szkole
jezykowej?

16. Jak legalnie korzysta¢ z materiatdw chronionych prawem autorskim
podczas zajec?

17. Czy moge kopiowac¢ podreczniki i udostgpniac uczniom materiaty?

18. Jakie sg prawne aspekty zatrudniania nauczycieli na umowy zlecenie?
19. Czy moge zatrudnia€ nauczycieli jako freelancerdw? Zasady
wspotpracy B2B.

20. Jaki typ umowy moge podpisac z lektorem a jakich nie powinnam?
21. Czy moge wspotpracowac z nauczycielami z zagranicy? Najwazniejsze
informacije.

22. Jakie sq obowigzki wobec pracownikéw zatrudnionych na umowe o
prace?

23. Jakie sq rdznice prawne miedzy umowq O prace a umowaq zlecenie
dla nauczycieli?

24. Jakie kary grozq za nielegalne zatrudnianie nauczycieli bez umowy?
25. Co zrobi€, gdy rodzic chce zrezygnowaé z kursu w trakcie trwania
semestru?

26. Czy moge wprowadzic optaty za odwotane zajecia? Jak to
uregulowa¢ w umowie?

27. Kiedy szkota ma prawo odmowic zwrotu wptaconych optat?

28. Czy moge ustali€ zasady zwrotdw w przypadku choroby ucznia?

29. Jak chroni¢ dane osobowe rodzicow zapisujgcych dzieci na zajecia?
30. Jakie sg obowiqzki informacyjne wobec ucznidw i rodzicow w Swietle
RODO?

31. Czy moge legalnie prowadzic kampanie mailingowe na dane
ucznidow?

32. Jak wyglgda proces zgtaszania naruszenia ochrony danych
osobowych do UODO?

33. Jakie sq zasady udzielania rabatéw i promociji w szkole jezykowej?

34. Czy moge wprowadzi€¢ optaty administracyjne, np. za korzystanie z
platform typu zoom? Jak to zapisa¢ w regulaminie?

35. Jakie sq prawa konsumenta w odniesieniu do ustug edukacyjnych?
36. Czy umowy z klientami indywidualnymi podlegajg prawu
konsumenckiemu?

37. Jakie sq zasady reklamacji kurséw jezykowych? Jak zabezpieczy¢ sie
w umowie?

38. Czy moge wprowadzac zmiany w grafiku zaje¢ bez zgody rodzicow?
39. Jak skutecznie wypowiedzie€ umowe klientowi w ramach
obowiqgzujgcych przepisdw?
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40. Czy moge organizowac kursy online? Jakie sqg regulacje prawne?

41. Jakie obowiqzki prawne mam przy organizacji kurséw jezykowych dla
firm?

42.Czy moge wspodtpracowac z lektorami na podstawie umowy B2B?

43. Co zrobi¢, gdy uczeh zgtasza skarge na nauczyciela? Jakie sg
procedury?

44. Jakie sqg prawa ucznidow petnoletnich w szkole jezykowej?

45. Czy moge zorganizowa¢ wycieczki edukacyjne? Jakie sqg wymogi

prawne?

46. Jakie obowigzki cigzg na mnie jaoko organizatorze warsztatow
jezykowych?

47. Czy moge przekazywa¢ dane ucznidw nauczycielom bez zgody
rodzicow?

48. Jakie sqg ograniczenia w przetwarzaniu danych wrazliwych ucznidw?
49. Czy moge wprowadzi¢c monitoring obecnosSci na zajeciach? Jak to
uregulowac?

50. Jakie prawa majg nauczyciele w zakresie urlopdw i Swiadczeh w
mojej szkole?

51. Co zrobi¢, gdy nauczyciel przynosi zwolnienie lekarskie na diuzszy
czas?

52. Czy moge wprowadzi€ kary umowne dla rodzicow, ktérzy nie
przestrzegajq regulaminu?

53. Czy moge wynajgc lokal na szkote na podstawie umowy najmu
krétkoterminowego?

54. Jakie sg konsekwencje prawne naruszenia przepisdbw o ochronie
danych osobowych?
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o)
Masz pytania? ©°

KONTAKT: Zapraszamy do kontaktu.

Ewa Sierenska

@ ewa. sierenska@edunation.com.pl

@ 577 033 633

z edunation

Zrédto wsparcia i doskonalenia dla
nauczycieli jezykéw obcych! Oferujemy
kompleksowe rozwigzania, ktére pomogq Ci
nie tylko rozwijaé swoje umiejetnosci, ale
takze przenieS¢ Twoje lekcje na zupetnie nowy
poziom.

Dlaczego warto wybraé eduNation?

/ Elastycznosé i dostgpnosc: Nasza oferta szkoleh dla nauczycieli zostata
stworzona z myslqg o Twojej wygodzie. Decydujqgc sie na szkolenie lub kurs
ONLINE, masz mozliwoéé zdobywania wiedzy 24/7. Nasza oferta szkoleh
oferuje zakres obejmujgcy najwazniejsze kwestie z zakresu dydaktyki
nauczania jezykdw obcych, pomystow na lekcje, metodyki nauczania jezyka
angielskiego oraz mozliwosci awansu zawodowego.

( Pomoce dydaktyczne: Dopetnieniem naszej oferty sg materiaty
dydaktyczne, gotowce, materiaty do druku i game booki. W naszej ofercie
czekajg na Ciebie takze gotowe rozwigzania na lekcje w postaci plikébw PDF.
Dzieki nim Twoje zajecia stang sie bardziej atrakcyjne, a uczniowie
zaangazujqg sie w nie na 100%.

www.edunation.pl ° helloeduNation ﬂ helloedunation @edunation.poland



